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Montage d’une KIC

� Montage

� Triangle de la connaissance avec pour finalité le marché et les talents

� Importance de s’appuyer sur les réseaux européens

� Catégories de partenaires: choisir en fonction des objectifs: core, affilié, associé (droits, 
stratégie, apports, faciliter l’accès aux PMEs )

� Professionnalisme de l’équipe pour monter la KIC et disponibilité

� Choix de la colocation, au sein d’un territoire fort

� Pour attirer les industriels, et autres bien sur...

� Règles de PI primordiales, accès simple à toute la chaine de valeur 

� Structure juridique en adéquation avec les objectifs 

� Intérêt d’un financement par les partenaires

� plus forte implication et bonus pour le critères de sélection de l’EIT

� Intégration ou utilisation des structures existantes: pôles, SATT, incubateurs,...

� 50 pages...



Montage d’une KIC

� Financement 

� Financement annuel de l’EIT (25%), par les partenaires (75%)

� KAVA/Catalyst : Key added value activity

� KCA/Carrier : KIC complementary activity

� Jusqu’à trois ans avant l’année de référence pour les KICS existantes,

� Année de référence pour les nouvelles KICs

� Sélection : stratégie (30), opération (35), impact (35)


